BERATEN

~ _Unruhe um Ruhestand

92

er Staat ist pleite. Zumindest ware
Der es, wenn das gelten wiirde, was
fur einen Privathaushalt gilt. Da jedoch der
Staat quasi unbegrenzte Bonitit hat — das
Ganze ist nur eine Frage der zu zahlenden
Konditionen — gab es in den vergangenen
Jahren nur eine Wachstumsbranche: Das
Minus der 6ffentlichen Hand. Allein 2005
fehlen Bund, Landern und Gemeinden in
den Kassen rund 80 Milliarden Euro.
Letzter Strohhalm angesichts der Rekord-
schulden: Erlose aus Privatisierung. Allein
in 2005 sollen auf diese Weise rund 23
Milliarden in die Kasse gespilt werden.
Dann, und nur dann wird die so genannte
Nettokreditaufnahme bei ,nur” rund 38
Milliarden Euro liegen. Fatal daran: Da Pri-
vatisierung und Forderungsverkiufe nicht
beliebig fortgesetzt werden kénnen, zeich-
net sich bereits heute eine kiinftige Netto-
kreditaufnahme von jahrlich tiber 50 Milli-
arden Euro ab.

Auf den Punkt
gebracht

® Kinftig gilt mehr denn je:
Wer nicht rechnen kann, verliert.

® Objektive Bedarfsermittlung Iést
den Produktverkauf ab.

® Je nach gew(inschtem Ren-
tenbeginn bieten sich Profis
enorme Chancen.

PERFORMANCE’

Wie dramatisch es aussieht, macht folgen-
des deutlich: In 2005 reichen die Steuer-
einnahmen erstmals nicht aus, um die drei
Positionen Zinsen, Personal und Soziales
zu bezahlen. Den Steuereinnahmen von
191 Milliarden Euro stehen rund 196 Milli-
arden an Ausgaben gegentiber.

Die Ratingagentur Standard & Poor’s (S&P)
bringt es auf den Punkt: Den Analysten
zufolge droht Deutschland — neben Frank-
reich, GroBbritannien und den USA — eine
Herabstufung der Kreditwiirdigkeit. Bis zum
Jahr 2030 konnte es fiir Deutschland, wenn
auf die dramatisch steigenden Renten- und
Gesundheitskosten nicht reagiert wird, eine
Herabstufung auf das Niveau von so
genannten Ramschanleihen (Junk Bonds)
geben. Die Folge: weiter steigende Kosten,
hier bei der Beschaffung notwendiger Kre-
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dite. Die einzige Chance laut den S&P-Ana-
lysten: Wie die anderen betroffenen Lander
treibt Deutschland die Reformen zur Siche-
rung der sozialen Systeme spiirbar voran.

B PRODUKTVERKAUF
ADE

Nun eine kleine Wiederholung aus Perfor-
mance Nr. 5/2005 (,Vermittlerrichtlinie”,
Seite 116), hier der (kiinftig geforderte)
Ablauf eines Verkaufsgesprachs aus Sicht
des Gesetzgebers im Hinblick auf das kom-
mende Vermittlergesetz. Der entscheidende
Passus zu den kiinftigen Fragepflichten:
~Der Vermittler muss den Kunden nach sei-
nen Wiinschen fragen sowie den objektiv
vorhandenen Bedarf ermitteln... Nicht
akzeptabel sind deshalb Softwarelésungen,






